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Ekspert ds. Zakupow Strategicznych

Profesjonalista z ponad 10 letnim do$wiadczeniem w obszarze Zakupéw i Logistyki m.in. w
branzach: farmaceutycznej, chemicznej, produkcyjnej i IT. Wysokie kompetencje i kwalifikacje w
zarzadzaniu projektami, optymalizacji proceséw, prowadzeniu negocjacji oraz importu i
eksportu. Doswiadczenie w kategoriach: logistyka, produkcja, indirect oraz zakupy
technologiczne. Biegly Angielski, magister Ekonomii SGH.

e Trade Compliance e Kontrakty Globalne e ERP (SAP, Oracle)
e Strategic Sourcing e Procesy i optymalizacja o Audyt Jakosci

e Total Cost of Ownership e Zarzadzanie Laficuchem o Dobre Praktyki

e Import / Eksport Dostaw Produkcyjne GMP

e [S09001:2000

Kariera zawodowa

XXXX 2012 -2014
Kierownik ds. Zakupdéw Strategicznych

Zarzadzanie zakupami dla projektu utrzymania sieci Netii, negocjacje z dostawcami produktow i
ustug, wspoétpraca z klientami wewnetrznymi, tworzenie strategii zakupowych, negocjacje
umow handlowych, wspoétzarzadzanie projektem, raportowanie oszczednosci, rola Strategic
Sourcing Manager i Supplier Relationship Manager, zarzadzanie kategoria zakupow
logistycznych (magazynowanie, transport) na rynek Europy Centralne;j.

e Negocjacje kontraktéw z podwykonawcami na utrzymanie sieci XXXX.
Przeprowadzenie negocjacji z 4 gtéwnymi podwykonawcami, podpisanie 4 umoéow

ramowych zapewniajgcych 10% oszczednosci. W rezultacie Ericsson zaoszczedzit 1 min
EUR i projekt transformacji zostat zakonczony sukcesem.

e Negocjacje warunkéw z podwykonawcami firmy.
Przeprowadzenie negocjacji z 4 gtéwnymi podwykonawcami dotyczacymi wydtuzenia
okresu ptatnosci z 30 do 60 dni. W rezultacie osiggnietych ustalen poprawit sie Working
Capital, a firma osiaggneta oszczednosci rzedu 100 000 EUR rocznie.

e Rozwigzanie sytuacji kryzysowej z gtéwnym podwykonawca.
Jeden z dostawcéw nie speinial warunkéw SLA. Przy rozwigzywaniu umowy pojawity sie

rozbieznosci dotyczace zapis6w umowy. W wyniku negocjacji podwykonawca obnizyt
roszczenia o 150 000 PLN i sprawa zostata zakonczona polubownie.

XXXX 2010 -2012
Starszy Specjalista - Negocjator
Nadzér i organizacja proceséw przetargowych dla kluczowych projektéw B2B, negocjacje z

dostawcami, analiza prawna i handlowa oraz nadz6r wykonania uméw, implementacja
kontraktow globalnych, zarzadzanie lub wspo6tudziat w zespotach projektowych.

e Wygranie przetargu dla firmy XXX i dostawa dla XXXXA.
Sprawne przeprowadzenie postepowania przetargowego, ktore zakoniczyto sie wygrang

dla XXX i dostawa systemu dla XXXA. Uzyskane oszczednosci: 150 tys. EUR od cen z
Umowy Ramowej.
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XXXX, Starszy Specjalista - Negocjator, cd.

e Zakupy i dostawa sprzetu dla UEFA (EURO 2012) przez firme xxxx.
Opracowanie Zapytania Ofertowego do xxxxp, analiza ofert dostepnych na rynku,
negocjacje umowy z naciskiem na SLA i terminy dostaw. W rezultacie podpisanie umowy
przynoszacej oszczednosci 300 000. PLN.

XXXX Europe, Dublin 2009 - 2009
European Sourcing and Procurement Specialist (kontrakt 6 msc.)

Zarzadzanie kontraktami, zarzadzanie projektami zakupowymi (wybér operatora logistycznego,
optymalizacja warunkéw ptatnosci, racjonalizacja dostawcow), procesowanie zamowien,
kontrola procesu zakupowego, koordynowanie dostaw i organizowanie odpraw celnych,

opracowywanie oraz szkolenie pracownikéw z zakresu procedur zakupowych oraz systemu
Oracle

e (Odzyskanie podatku VAT za dostawy towaru do Szwajcarii.
Odzyskanie ok. 100 tys. CHF VAT-u ze Szwajcarii. Wprowadzenie nowych procedur

archiwizacji dokumentéw celnych, co doprowadzito do odzyskiwania VAT-u ze
Szwajcarii na biezgco. Poprawienie tym samym ,cash flow” firmy xxx.

XXXX Pharmaceuticals, Dublin 2008 - 2008

Supply Chain Coordinator CEE (kontrakt 6 msc.)

Koordynacja projektu zwigzanego z tworzeniem nowego modelu dystrybucji,

wspotudziat w tworzeniu oddziatéw grupy xxx CEE, nadz6r nad podpisaniem umoéw
dystrybucyjnych, tworzenie nowego tancucha dostaw opartego o sklady konsygnacyjne,
wspottworzenie nowego modelu fakturowania i raportowania w SAP, wspotpraca z operatorem
logistycznym i Dziatem Obstugi Klienta nad poprawa jakosci i terminowo$ci dostaw

e Stworzenie nowego modelu dystrybucji.
Przeprowadzenie audytu firm dystrybucyjnych w 5 krajach (Polska, Czechy, Stowacja,
Stowenia, Wegry). Opracowanie plan audytu, odwiedzenie dystrybutoréw i uzyskanie
wiedzy, popartej certyfikatami i odpowiedziami na pytania audytowe. Doprowadzenie do
podpisania 6 uméw dystrybucyjnych w w/w krajach, stworzenie nowego modelu
dystrybucji opartego o sktady konsygnacyjne.

XXXX, Warszawa 2006 - 2007
Specjalista ds. Zakupéw (IT, sie¢, administracja, logistyka)

Wspoéttworzenie dziatu zakupéw w projekcie start-up, nadzér nad procesem zakupow
produktéw i ustug, analiza rynku dostawcow, organizacja procesdéw przetargowych, negocjacje z
dostawcami, kontrola realizacji kontraktéw, organizacja i nadz6r nad odprawami celnymi,
analiza uméw handlowych, monitorowanie dostaw, ocena dostawcow

e Zakup systemu do nagrywania rozmdéw dla Kancelarii Tajnej.
Przeprowadzenie z klientem wewnetrznym procesu wyboru dostawcy. W wyniku
negocjacji uzyskanie 17% rabatu w stosunku do ceny wyj$ciowej i podpisanie umowy na
zakup systemu. Dostawa i instalacja systemu odbyta sie na czas, zgodnie z wymogami
prawa. Uzyskanie 17% oszczednosci, okoto 150 tys. USD.



XXXPolska, Warszawa 2005 - 2006
Specjalista ds. Kontraktéw i Logistyki (Polska, Litwa, f.otwa, Estonia)

Nadzér na procesem obstugi logistycznej kontraktéw, analiza rynku ustug logistycznych, wybor
optymalnych rozwigzan transportowych, magazynowych i celnych, negocjacje z dostawcami
ustug logistycznych, tworzenie procedur importowych i eksportowych, udzial w procesach
przetargowych, organizacja transportu i odpraw celnych, monitorowanie dostaw, doradztwo
celne i podatkowe, nadz6r nad prawidtowg obstuga klienta

XXXX Warszawa 2004 - 2005
Specjalista ds. Zakupow (ustugi transportowe)

Nadzér nad procesem zakupu i obstugi ustug transportowych, negocjacje umoéw z dostawcami
ustug kurierskich, kontrola kosztéw oraz zgodno$ci wykonywanych ustug z umowami,
tworzenie i realizacja procedur i strategii zakupowych.

e Postepowanie reklamacyjne
Dokonanie analizy faktur od dostawcy logistycznego firmy XXXX. Ztozenie skutecznej
zbiorczej reklamacji faktur. Odzyskanie przez XXXX ok. 250 tys. PLN.

SSSS Polska, Warszawa 1999 - 2004
Specjalista ds. Logistyki (od 2002 takze Pelnomocnik Zarzadu ds. Systeméw Jako$ci)

e Obnizenie kosztéw transportu.
Negocjacje stawek frachtowych przez Dzial Importu dla wiekszych transportéw.

Obnizenie kosztéw spedycyjnych krajowych i zagranicznych o 20 - 30%. Wprowadzenie
zasady konkurencyjnosci w procesie zamawiania ustug spedycyjnych.

e Negocjacje z producentami surowcédw chemicznych dla branzy: kosmetycznej,
spozywczej, chemii budowlane;j.

e Kluczowi klienci: XXXX, XXXX, BXXXX, XXXX

MXXXX, Warszawa 1995 - 1997
Asystent Handlowy

Wyksztalcenie:
SGH, Warszawa 2004 - 2006

Magister ekonomii (Stosunki Miedzynarodowe)

Wy1zsza Szkota Handlu i Prawa im. R. Lazarskiego w Warszawie 2001 -2004
Licencjat z ekonomii i logistyki (Ekonomia/Logistyka w Handlu Zagranicznym)

First Business Collage 1993 - 1995
Policealne Studium Handlowe, Handel Zagraniczny

Dodatkowe umiejetnosci

Angielski - plynny (poziom C1) / Niemiecki - podstawowy (poziom AZ) / Rosyjski -
podstawowy (poziom A2) / Obstuga programdw: pakietu MS Office, Lotus Notes, SAP, Oracle,

Wyrazam zgode na przetwarzanie moich danych osobowych dla potrzeb niezbednych do realizacji procesu rekrutacji
(zgodnie z Ustawg z dnia 29.08.1997 roku o Ochronie Danych Osobowych; tekst jednolity: Dz. U. z 2002r. Nr 101, poz.
926 ze zm.).



